
新規事業をおこすには 

 

 

 

 

新規事業立上げの標準的手順と支援手法 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

新事業立上げについて、それぞれ専門家が支援します 

●ニーズ・シーズ探索、御用聞き 

●戦略策定 

●経営計画策定 

●産学連携支援 

●Ｍ＆Ａ支援、資金計画、利益計画 

●海外進出支援 

●プロジェクト・マネジメント支援 

●ビジネス・イノベーション支援 

 

新規事業戦略策定 

ビジネスモデル策定 

事業性評価 

製品開発 

・ 事業環境分析（３C分析：顧客、競合、自社） 

・市場セグメンテーションの策定 

・売上、経費、利益、投資、投資回収計画 

・事業性の見直し 

・市場ニーズに適合した製品の開発 

・製品のシリーズ化の検討 

 

経営戦略立案研修 （パンフレット） 

 

経営課題整理支援 （申込書） 

 

ＴＮ経営戦略による経営改革支援 （パンフレット） 

 

事例：加熱食器の試作開発・販路開拓の新規事業 

 

 

 

 

 
製品・技術の動向や自社の強みを分析し専門家が新規事業の立上げを支援します。 

経営戦略策定 ・全社経営戦略の策定 

業務プロセスの設定 

市場投入計画 

・ビジネスモデルを実現できる業務プロセス設定 

・業務を遂行するためのルールやツールの準備 

・新製品の市場投入に必要な準備 

・販売促進、販売活動の計画策定 

・市場ニーズへの対応と収益の獲得方法 

・顧客、提供価値、提供プロセス、収益構造 


